КАТАЛОГ

 «СОТРУДНИЧЕСТВО:  РОССИЯ -- ЮЖНАЯ АФРИКА»

Печатается к РОССИЙСКО-ЮЖНОАФРИКАНСКОМУ БИЗНЕС-ФОРУМУ «EXPO-RUSSIA», 24-25 октября 2006 года.
Учредители: Российский союз промышленников и предпринимателей (работодателей), компания ОАО "Зарубеж-Экспо",  ГП "Новая Африка", Институт Африки РАН, Российско-Африканский деловой совет.
Издание выходит в двух вариантах: на английском языке – для распространения в странах Юга Африки (5 тыс. экз.), и на русском языке – для распространения в России (5 тыс. экз.).

Издание открывается рядом обращений от высоких лиц, представляющих официальные структуры  России и государств Юга Африки.

Далее следует исторический обзор российско-южноафриканских экономических связей (с 1987). 

Основная часть книги классифицирована по направлениями, в которых экономическое сотрудничество между Россией и странами Юга Африки развивается сегодня. 

Каждый из этих разделов предваряется небольшим комментарием, суммирующим содержание раздела.

Распространение: 

Англоязычная версия:

Около 500 экз. будут распространены непосредственно на мероприятиях Бизнес-Форума среди важнейших персон - представителей властных структур и бизнес-элиты ЮАР и стран Юга Африки.
Остальные 4 500 экземпляров будут доставлены по 4500 адресам в ЮАР и в странах Юга Африки лично в руки конкретных адресатов. 

Основные группы адресатов: 

1. Органы власти – администрации президентов, правительственные структуры, парламенты, мэрии крупных городов, некоторые местные власти (главы структур, замы по международной деятельности, главы подразделений, нацеленных на ВЭД и т.п.): 300 адресов – 900 персон 

2. Дипломатические структуры - прежде всего стран развития (послы, экономические советники посольств): 50 адресов – 100 персон 

3. СМИ – популярные, экономические центральные и региональные: всего 100 адресов – 300 персон.

4. Неправительственные экономические организации – ТПП, ассоциации и союзы предпринимателей, организации содействия – 50 адресов – 100 персон
5. Службы консалтинга и промоушена (выставочно-ярмарочные компании, консалтинговые службы по ВЭД) – 20 адресов – 100 персон
6. Компании – лидеры в своих сферах, потенциальные партнеры российских предприятий (по ряду отраслей экономики) – 1000 компаний – 3000 персон. 

Консультантами по списку адресатов являются эксперты двух крупнейших инвестиционных агентств страны - Йоханнесбурского и Кейптуанского. 

Распространение каталога – бесплатное.
Русскоязычная версия:

Печать русскоязычной версии осуществляет аппарат Специального представителя Президента РФ в G8 по связям с лидерами стран Африки – г-на Васильева А.М., директора Института Африки РАН. Цель издания русскоязычной версии – содействие консолидации российских компаний, работающих с Африкой. 

- 1 тыс. экз. распространяется среди подписчиков журнала «Азия и Африка сегодня» (это в основном научные сотрудники академических институтов, а так же студенты элитных вузов, готовящих дипломатов и специалистов по ВЭД. 

- 2 тыс. экз. распространяются по Москве и России в едином пакете со специальным  южноафриканским выпуском журнала «Новая Африка» 
- по 10 экз. предоставляется каждой компании – участнику Каталога. 

- 500 экз. передаются Посольствам ЮАР  и стран Юга Африки в РФ, которые распространяют эту часть тиража на своих мероприятиях.  

- 500 экз. распространяется на презентационном мероприятии каталога в Москве, которое состоится в ноябре 2006 в гостинице АК «АЛРОСА» (эту презентацию организует «Российско-Африканский деловой совет» в партнерстве с компанией ОАО «Зарубеж-экспо»). 
Технические характеристики издания

Общий тираж издания в двух версиях - на английском и русском языках – 10 тыс. экз.

Формат - А5

Объем - 220 полос

Цветность - 4Х4

Обложка - 170, матовый глянец

Бумага - офсет, 115

Брошюровка – клей

Языки публикаций – английский, русский 

ПАРАМЕТРЫ РАЗМЕЩЕНИЯ В КАТАЛОГЕ.

1. Полное и сокращенное название компании;
2. Http компании;
3. Рекламный слоган (если имеется);
2. Почтовый адрес (с индексом!);
3. Ф.И.О. и краткая Corricvilam Vitae ("История жизни" в формате, близком к резюме) руководителя компании и старшего менеджера, имеющего отношение к текущим или потенциальным проектам в Африке (зам. главы, нач. департамента, рук. отдела по ВЭД или мировому региону). Пожалуйста, не примените сделать акцент на африканских опытах Ваших руководителей, если таковые у них имеются!

4. Телефоны, факсы, e-mail этих персон или их аппаратов, а также справочных служб компании;
5. Информация о вхождении Вашей компании в холдинги, группы компаний и т.д. (если таковое имеет место);
6. Краткая история компании;
7. Основные направления деятельности компании;
8. Продукция, услуги;
9. Основные финансовые показатели деятельности компании за 2005 год (активы, пассивы, собственные средства; прибыли, убытки) - в долларах США!

10. Краткое описание перспектив развития и инвестиционной политики компании (планируется ли увеличение/снижение продаж; какие объемы, откуда и на какие цели будут привлекаться средства);
11. Ваш аудитор;
12. Ваши показатели у основных рейтинговых агентств - S&P, Moody"s, Fitch (если имеются);
13. Ваши конкурентные преимущества (патенты, сертификаты, награды, гарантии, условия поставки и т.п.);
14. Опыт продвижения Вашей продукции/услуг на внешние рынки, особенно на рынки Африки или развивающихся стран (если имеется);
15. Ваши африканские/южноафриканские партнеры (если имеются), при желании - их контакты.

Иллюстрации (1-4 картинки в зависимости от объема купленных рекламных площадей): логотип, глава компании, образцы продукции/услуг, сюжеты применения продукции/услуг на объектах (желательно в Африке). Картинки должны быть полиграфического качества (300 dpi) объемом не больше 4 Мгб. в форматах tif или jpg.!

Объем текста при заказе 1 полосы рекламы не должен превышать 2500 - 4000 знаков (с пробелами)! При этом на Вашей полосе будут размещены 1-4 картинки, включая логотип. 

При покупке 1/2 полосы - объем текста не должен превышать 1500 знаков (с пробелами). При этом на Вашей полосе будут размещены 1-2 картинки, включая логотип. 

Рекламный имиджевый блок в подвале страницы (2Х13 см) - это, как правило, 100-150 знаков (контакты, слоган) + логотип. 

Стоимость, скидки, бонусы:

· Базовая цена 1 рекламной полосы во внутреннем блоке - 1500 у.е. + НДС

· Минимальный объем рекламы - модуль в подвале страницы (2Х13 см) - 300 у.е. + НДС

· Рекламодатель, предоставляя информацию в объеме 1 рекламной полосы,  реально получает 2 полосы рекламы – в англоязычной и русскоязычной версии Каталога

· Для компаний, принимающих непосредственное участие в Бизнес-Форуме EXPO- RUSSIA- 50%-ная фиксированная скидка на участие в Каталоге.

· Система гибких скидок в Каталоге для всех Рекламодателей – в зависимости от объема рекламы и сроков оплаты. 

· БОНУС для участников каталога, купивших рекламные площади на 1500 у.е и более: англоязычная страница компании в открытом доступе на  двух сайтах - Zarubezhexpo.ru и Newafrica.ru на 1 год. 
· Прогрессивные накопительные скидки (от 3 до 50%) на рекламное участие во всех проектах ГП «Новая Африка» (журнал, бизнес-гиды, туристические гиды и т.д.) для всех Рекламодателей, оплативших площади в каталоге на 1500 у.е и более

ОАО «Зарубеж-Экспо», Москва, ул. Пречистенка, 10

Тел/факс. 202-72-13, 202-22-17, 201-36-33, 201-50-79, 201-36-66,

Многоканальный номер (495) 204-4554

www. zarubezhexpo.ru    info@zarubezhexpo.ru
